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fiva estabilizagdo na produgdo paulista pois, com a
grande colheita observada em 1990, de 5,4 mi-
IhGes de sacas de café beneficiado (60kg), a pro-
dugdio tem oscilade em tomo de 3.4 milhdes de
sacas (retirando-se da série a pequena colheita de
1995 decorrente da incidéncia de geada em 1984)
(Tabela 1). Em 1994, estimou-se que restam ape-
nas 34.000 propriedades com lavoura de café no
Estado (VEGRO; MORICOCHI; JOHNSON,
1996)".

No Estado de Sdo Paulo, os pregos recebi-
dos pelos cafeicultores e os praticados em nivel de
varejo apresentaram grandes oscilagGes no perio-
do (Figura 1). Em 1994, os pregos medios recebi-
dos pelos produtores tiveram seu pico, com
R$2,68/kg café beneficiado, enquanto o menor
prego médio recebido ocorreu em 1882 com ape-
nas R$1,28/kg café, ou ssja, variagdo superior a
46%. Para 0 segundo sub-pericdo considerado
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Composto por mais de 250 empresas, O
segmento torrefador paulista acompanhou o decli-
nio dos pregos do café beneficiado pés-acordo de
redugdo do ICMS, comercializando o torrado e
moido junto acs varsjistas ao valor médio de
R$7,09/kg entre agosto e fevereiro de 1995, para
R$4,82/kg entre agosto e fevereiro de 1996 (TRE-
VISAN, 1996).

A margem relativa dos agentes de comer-
cializagao® medida em dispéndio dos consumido-
res, variou de 47% para 66%, no periodo ago.
1995-fev. 1996, isto &, de cada R$100,00 gasto
pelos consumidores, 0s agentes de comercializa-
gdo estariam se apropriando de R$47,00 a
R$66,00, 0 que equivale a dizer que a parcela
detida pelos produtores se reduziu de 53% para
34%. No periodo ago.1994-fev.1995, a margem
relativa dos agentes situava-se em patamar infe-
rior, oscilando entre 20% e 44% (Figura 2).
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Figura 1 cos Reais' Recebidos pelos Produtores (Café
Beneficiado) e no Varejo (Torrado e Moido), 1990-96.

"Corrigido pelo IGP-DI (Base dez2./95=100).

Fente: Elaborado pelos autares a partir de dados bésicos do
ANUARIO IEA (1991-97).

neste estudo (agosto de 1995 a fevereiro de 1996),
obteve-se taxa de crescimento de -5,42, com 20%
de significancia entre agosto e novembro de 1985,
& de dezembro de 1995 a fevereiro de 1996 a taxa
de crescimento foi de 29,98% ao nivel de 2% de
significancia conforme metodologia de NEGRI NE-
TO e COELHO (1993).

“VEGRO; MORICOCHI; JOHNSON (1996), apresentam flu-
xogramas fisico e financeiro da cadeia produtiva do calé. Deve-
se destacar que 05 liciad (maguinistas), prafi
desapareceram do mercado cafesiro paulista cabendo a0s
produtores elou suas cooperativas o beneficiamento do calé.
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Figura 2 - Margem do Atacadista ¢ Relativa dos Agentes de
Comercializagdo, Estado de S&o Paulo, Agosto de 1994
a Feverairo de 1996

"Nao foi possivel compatibilizar os dados nos meses de abril
ajulho de 1995.

Fonte: Elaborada pelos autores a partir de dados basicos de
TREVISAN (1996) & ANUARIO (1991 & 1997).

para o cilculo da margem relatva de comercializagio
utilizaram-se as seguintes formul

1) mrpv - Pe=P2 o masp = P2FE onger
Pv Pa

MRVP & a margem dos agenles de comercializagio, Pv € o
Progo de Varejo e Pp & 0 Preco ao Produtor, MAAP & a
margem do atacado e Pa & o Prego de Venda do Torrefador.

Fez-se necessario a comegdo das unidades para unidades
equivalentes, ou sja, para cada kilo de calé torrado & moida
utlizou-se prego de 1,25 kilo de café beneficiado.

Os pregos sdo expressos em RSkg de café beneficiado
através da conversio 1kg de calé lorado & moldo equivale &
1,25 kg de calé beneficiado.




